
RETNINGSLINJER FOR BRUG AF 
SOCIALE MEDIER

Retningslinjer for 
EmpowerSTART-
incitamentet
Nu Skin er glade for at introducere EmpowerSTART-incitamentet*, hvor
Brand Affiliates kan optjene fantastiske bonusser ved at opnå vigtige
milepæle. Når dette incitament promoveres, er det vigtigt at alle Brand
Affiliates følger principperne i disse retningslinjer. Enhver promovering
af EmpowerSTART-incitamentet, der ikke er i overensstemmelse
med disse retningslinjer, er strengt forbudt.

*Alle markeder deltager i dette incitament, undtagen Fastlandskina, Vietnam og Ukraine.
For flere oplysninger henviser vi til regler, samt vilkår og betingelser, som findes på My Workspace.
Se ordlisten over varemærker på www.nuskin.com for at få en liste over alle registrerede varemærker 
på Nu Skins markeder i Europa og Sydafrika.

Ver.: 202308

http://www.nuskin.com/


OFFENTLIGE OPSLAG — HVAD MAN MÅ OG IKKE MÅ

JA: Brug kun “EmpowerSTART” eller 
“EmpowerSTART-program” eller “EmpowerSTART-
incitament” i dine offentlige oplag for at generere 
interesse (f.eks. “Min dag blev bedre, da jeg hørte 
om EmpowerSTART-incitamentet.”​).

Ja: Følg retningslinjerne for anbefalinger og alle 
andre retningslinjer udarbejdet af Nu Skin relateret 
til indtjeninger.

JA: Følg alle fællesskabsstandarder og retningslinjer, 
som er gældende for individuelle platforme. 
For eksempel, EmpowerSTART-incitamentet 
må ikke promoveres på TikTok.

NEJ: Reklamer eller promover ikke specifikke oplysninger 
om EmpowerSTART-incitamentet på offentlige platforme.

NEJ: Konstater eller insinuer ikke, at EmpowerSTART-
programmet er en mulighed for at tjene en indkomst eller 
en indkomstmulighed. For eksempel, brug ikke hashtagget 
#earnwithEmpowerStart.

NEJ: Deltag ikke i nogen form for betalt kampagne 
(sponsorerede reklamer, fremhævede opslag osv.).

NEJ: Del ikke påstande om livsstil eller indkomst, der ikke er 
i overensstemmelse med retningslinjerne om anbefalinger.

Specifikke oplysninger om EmpowerSTART-incitamentet må ikke promoveres eller reklameres offentligt 
(offentlige Instagram-kontoer, offentlige Facebook-sider osv.). Alle Brand Affiliates skal overholde de følgende 
retningslinjer, når der laves offentlige opslag på sociale medier.

https://www.nuskin.com/content/dam/office/EMEA_new/shared/en/business_material/opportunity-testimonial-guidelines-en.pdf
https://www.nuskin.com/content/dam/office/EMEA_new/shared/en/business_material/opportunity-testimonial-guidelines-en.pdf


UPASSENDE OFFENTLIGE OPSLAG



PASSENDE OFFENTLIGE OPSLAG



PRIVATE OPSLAG — HVAD MAN MÅ OG IKKE MÅ

NEJ: Konstater eller insinuer ikke, at det er nemt at opnå EmpowerSTART-
incitamentet eller enhver individuel bonus (f.eks. at det er nemt at optjene 
den første bonus på 100 USD).

NEJ: Vis eller promover ikke hver individuelle EmpowerSTART-
incitamentsbeløb (f.eks. 100 USD, 300 USD, 600 USD eller tilsvarende beløb 
i lokal valuta) eller summen af de 3 beløb (f.eks 1.000 USD), med undtagelse 
af EmpowerSTART-incitamentsoversigten til sidst i dette dokument.

NEJ: Tilbyd eller antyd ikke garantier for succes eller indkomst, inklusive 
garantier ved at følge et system eller at opstille hypotetisk indkomst.

NEJ: Deltag ikke i nogen form for betalt kampagne (sponsorerede 
reklamer, boostede opslag osv.).

NEJ: Del ikke påstande om livsstil eller indkomst, der ikke er 
i overensstemmelse med retningslinjerne om anbefalinger.

Oplysninger om EmpowerSTART-incitamentet kan kun diskuteres og promoveres på private platforme, 
inklusive via lukkede grupper, private kontoer og en-til-en-interaktioner. Følg venligst de nedenstående 
retningslinjer, når du deler oplysninger om EmpowerSTART-incitamentet i private miljøer.

JA: Promover kun oplysninger om EmpowerSTART-incitamentet
i lukkede/private omgivelser. 

JA: Del EmpowerSTART-incitamentsoversigten, udarbejdet 
af virksomheden, i slutningen af dette dokument, med henblik 
på at promovere EmpowerSTART-incitamentet (må ikke redigeres 
eller ændres).

JA: Brug følgende korte ansvarsfraskrivelse, når du deler eller 
diskuterer EmpowerSTART-incitamentsoversigten:
“Det kræver tid, indsats og engagement at optjene betydelig provision som 
Brand Affiliate. Programmet tilbyder ikke hurtig rigdom, der er ingen garantier 
for økonomisk succes, og resultaterne vil variere blandt deltagere. Der findes et 
komplet sammendrag over indtjening på hvert niveau i kompensationsplanen 
for din region/dit marked her: https://www.nuskin.com/content/dam/eu-
library/compliance-corner/compensation-summary/brand-affiliate-
compensation-summary-emea.pdf “

JA: Følg retningslinjerne for anbefalinger samt alle specifikke 
fællesskabsstandarder og retningslinjer for individuelle 
platforme. For eksempel, EmpowerSTART-incitamentet 
må ikke promoveres på TikTok.

https://www.nuskin.com/content/dam/office/EMEA_new/shared/en/business_material/opportunity-testimonial-guidelines-en.pdf
https://www.nuskin.com/content/dam/eu-library/compliance-corner/compensation-summary/brand-affiliate-compensation-summary-emea.pdf


UPASSENDE PRIVATE OPSLAG
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TRIN 
1 Optjen 100 USD*

Indsend en hensigtserklæring, fuldfør hensigts-
erklæringens månedlige krav, og hav 2+ Sharing 
Blocks** i denne samme kalendermåned

Oprethold din første måned som Brand 
Representative med 4+ Building Blocks***

Oprethold din tredje måned som Brand 
Representative med 4+ Building Blocks***

Optjen 300 USD*TRIN 
2

TRIN 
3 Optjen 600 USD*

+ Opnå adgang til ageLOC WellSpa iO 
System-forhåndsvisningstilbuddet,
hvis du fuldfører Brand 
Representative-kvalificeringen 
inden d. 21. august 2023.***

Det kræver tid, indsats og engagement at optjene provision som Brand Affiliate. Programmet 
tilbyder ikke hurtig rigdom, der er ingen garanti for økonomisk succes, og resultater vil variere blandt 
deltagere. Der findes et komplet sammendrag over indtjening på hvert niveau i salgsplanen her:
https://www.nuskin.com/content/dam/eu-library/compliance-corner/compensation-
summary/brand-affiliate-compensation-summary-emea.pdf

*Tilsvarende beløb i lokal valuta vil blive anvendt i stedet for USD. Se venligst Bilag A til sidst i dette dokument for flere oplysninger.
**En delmængde af Building Blocks. Sharing Blocks består af 500 salgsvolumenpoint, der udelukkende stammer fra produktkøb foretaget af personligt registrerede kunder 
og personligt registrerede Brand Affiliates i din forbrugergruppe, eksklusive Brand Representatives.
***En måling af salgsvolumen. En Building Block anses kun for at være optjent, når den har 500 salgsvolumenpoint. En Building Block med mindre end 500 salgsvolumenpoint 
kaldes ufuldstændig.  Se afsnit 2.2 i salgsplanen.
****BR-kvalificering er processen, når en Brand Affiliate opfylder kravene til at blive en Brand Representative.  Se afsnit 3.1. i salgsplanen.

VIRKSOMHEDSGODKENDT EMPOWERSTART-
INCITAMENTSOVERSIGT SLIDE

https://www.nuskin.com/content/dam/eu-library/compliance-corner/compensation-summary/brand-affiliate-compensation-summary-emea.pdf
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